
Sie möchten einen Einblick in die spannende Welt einer 432-jährigen
Privatbank gewinnen und sind daran interessiert, den Arbeitsalltag eines
Equity Sales Managers näher kennenzulernen? Sie wollen Ihre Fähigkeiten
ausbauen und haben Lust, uns mit Elan zu unterstützen? Dann heißen wir
Sie herzlich willkommen. Wir unterstützen Sie nicht nur bei der Entwicklung
Ihrer persönlichen Stärken. Bei uns haben Sie die Möglichkeit, Ihr Know-
how voranzutreiben und in einem dynamischen Arbeitsumfeld zu wachsen.

Ab sofort suchen wir für 10-15 Stunden/Woche und mindestens 12
Monate einen

Werkstudenten (m/w)* im Investment Banking -

Equity Sales, Frankfurt

Ihre Aufgaben:
o Mitarbeit im Office Management und im täglichen Geschäft (u.a. 

Reisemanagement, Spesenabrechnungen, Korrespondenz in englischer 
und deutscher Sprache)

o Unterstützung bei der Organisation von Kundenevents

Sie sind idealerweise am Anfang Ihres Studiums und überzeugen durch
eine ausgeprägte Organisations- und Kommunikationsstärke,
Teamfähigkeit sowie ein gewandtes und verbindliches Auftreten.
Darüber hinaus haben Sie eine schnelle Auffassungsgabe, sind flexibel und
behalten auch in hektischen Zeiten einen ruhigen Kopf. Selbstverständlich
sind Sie routiniert in der Anwendung des Microsoft-Office Paketes. Eine
präzise und eigenständige Arbeitsweise sowie ein sicherer Umgang mit der
englischen und deutschen Sprache in Wort und Schrift runden Ihr Profil ab.
Es werden keine fachspezifischen Kenntnisse vorausgesetzt.
Quereinsteiger sind willkommen.

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann bewerben Sie sich unter Angabe
Ihrer möglichen Wochenarbeitszeit sowie Ihrer gewünschten Einsatzdauer.

Berenberg • Frau Veronica Schupp
Bockenheimer Landstr. 25 • 60325 Frankfurt
veronica.schupp@berenberg.com

*Aus Gründen der besseren Lesbarkeit wird auf die gleichzeitige Verwendung mehrgeschlechtlicher 

Sprachformen verzichtet. Sämtliche Personenbezeichnungen gelten gleichwohl für jegliches Geschlecht.

Verantwortungsvoll, dynamisch, gemeinsam.
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